Брайан Трейси 


21 непреложный 
закон денег 


$ М 7.\ Ю Т ступень 


ВООК к успеху 


Брайан Трейси 


21 непреложный 
закон денег 


как и почему некоторые люди 
поднимаются к вершинам богатства 
за одно поколение 


Москва 
$5 МАКВТ 


вВоОК 


2007 


УДК 336.7 
ББК 65.261 
Т6б 


'Т6б6 


Издано по Договору с Еайе Ноизе Рибй;мте Сотротайот, 
Вепо, №еоааа, 0$А. 


Трейси, Брайан. 

2] непреложный закон денег: как и почему неко- 
торые люди поднимаются к вершинам богатства за 
одно поколение/Брайан Трейси; [пер. с англ. Т. Ак- 
сеновой]. — Москва : СмартБук, 2007. — 95 с.— (21 сту- 
пень к успеху). — 15ВМ 978-5-9791-0004-3. 


Известный социолог и экономист Б. Трейси пред- 
ставляет 2] закон, объясняющий суть финансовых про- 
цессов в современной экономике. В сжатой и доходчи- 
вой форме описаны механизмы образования богатства, 
предложены конкретные рекомендации по наиболее 
эффективному использованию денежных средств. 

Книга адресована широкому кругу читателей. 


УДК 336.7 
ББК 65.261 


| © Влпап Тгасу, 2003 


785979 100043 © ООО «СмартБук», 2007 


Содержание 


Введение 
Закон 1 
Закон © 
Закон 3 
Закон 4 
Закон 5 
Закон 6 
Закон 7 
Закон 8 
Закон 9 
Закон 10 
Закон 11 


Закон 19 


а ом 5 
Закон Причины и Следствия ...................... у 
о ВЕРЫ аа 1 
Закон Ожидания „раса еннние 14 
Закон Притяжения ................злнннннининининие. 16 
ЗАКОН СООТВОТСТВИЕЕ ‚м рнемииииьна ан ненина 18 
Закон ИЗОБИДИЯ опознания 91 
5-е. Е ИИА 94 
Закон Человеческого Капитала ............... 99 
Закон Перспективы Времени .................. 34 
ЗАКОН ЭЕОНОМОМ зоол аенная 38 
Закон СОХРанения .. иль инк иишиноняиюоаниня 41 


Закон: Паркинсона: хаки са 44 


Закон 13 
Закон 14 
Закон 15 
Закон 16 
Закон 17 
Закон 18 
Закон 19 
Закон 20 
Закон 91 


Заключение 


Содержание 


Закон БЕезонасности‚ дна иаикнаиниы 47 
Закон Мониторинга... клеи оичьяионииелинания ый 
Закон Преумножения Богатства ............ 57 
Закон Накоплений .............. инь 61 
Закон МаГиетизма‚ изо океан 65 
Закон УСКОБеНИЯ.....:иеььиизиеьйнььи опиаты 68 
Закон Фондовой Биржи .................ллниине. 71 
Закон Недвижимости ...........ннннньниьиинни: 76 
Закон ИНТЕБНЕТа.......ченнниониниминининюаюячьнииния 81 
оО 85 


Введение 


Финансовый достаток — одна из главных це- 
лей в жизни любого человека. Вы должны 
стремиться достигнуть такого положения, 
при котором вы имели бы так много денег, 
чтобы больше никогда о них не заботиться. 
К счастью для нас, сегодня финансовой не- 
зависимости добиться легче, чем когда-либо 
прежде. Мы живем в самое благополучное 
время во всей человеческой истории. Мы ок- 
ружены большим изобилием и богатством, 
чем когда-либо прежде. Ваша цель должна 
состоять в том, чтобы полностью восполь- 
зоваться плодами того, что многие называ- 
ют золотым веком человечества. 


6 Введение 


Деньги имеют собственную силу. Они зна- 
чительно легче и быстрее приходят к тем, 
кто умеет обращаться с ними со знанием 
дела. Деньги широкой рекой текут клюдям, 
которые умеют использовать их самыми 
продуктивными способами для производ- 
ства ценных товаров и услуг и вкладывают 
их в создание рабочих мест и ценностей на 
благо общества. В то же самое время деньги 
уплывают от тех, кто использует их неудач- 
но или тратит их неправильно. 

Ваша работа должна приносить так мно- 
го денег, как вы действительно можете за- 
работать. Затем вы должны использовать 
все эти деньги для улучшения качества ва- 
шей жизни и жизни тех, о ком вы заботи- 
тесь. 

В этой книге я открою вам 2] непрелож- 
ный закон денег. Вы узнаете, как получить 
много денег и правильно ими распоряжать- 
ся. 


Закон 1 


Закон Причины 
и Следствия 


Все имеет свою причину, причина есть 
у каждого следствия 


Это — основной закон общественного ми- 
роустройства. Этот закон утверждает, что 
мы живем в мире, в котором все закономер- 
но и ничто не бывает случайным. Все име- 
ет свою причину независимо от того, знаем 
мы о ней или нет. Каждый успех или неуда- 
ча, богатство или бедность имеют свою оп- 
ределенную причину или несколько при- 
чин. С другой стороны, каждое наше дей- 
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ствие или поступок влечет за собой какое- 
либо следствие независимо от того, видим 
ли мы его или еще нет, нравится нам это или 
нет. 

Закон Причины и Следствия применим 
к деньгам так же, как и ко всему остальному. 
Согласно этому закону все достижения, бо- 
гатство и процветание — прямые или кос- 
венные следствия определенных причин, 
т.е. наших действий и поступков. Финан- 
совый успех — это ведь тоже результат. Он 
проистекает из неких особых причин. Вам 
надо установить эти причины и воплотить 
их в вашей собственной деятельности. Если 
вам ясен результат, которого вы хотите до- 
стичь, значит, вы сможете этого добиться. 
Изучите опыт других людей, которые до- 
стигли успеха, и делайте то же, что сделали 
они. Вы получите те же самые результаты, 
как и сотни тысяч, и даже миллионы людей 
до вас. Вы можете получить любую сумму 
денег, которую только захотите, если сами 
повторите то, что сделали другие. А если 
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ничего не делать, то ничего и не будет. Это 
же так просто. 

Самое важное уточнение этого универ- 
сального закона: «Мысли являются причина- 
ми, а ваше положение является результатом». 

Другими словами, мысли материальны, 
они — первоочередные творческие силы в 
вашей жизни. Вы создаете мир вокруг себя 
таким, как вы о нем думаете. Все люди и си- 
туации в вашей жизни были созданы вашим 
собственным мышлением. И когда вы изме- 
няете свое мышление, вы изменяете всю 
вашу жизнь иногда за секунды! 

Самый важный принцип личного и дело- 
вого успеха: вы становитесь тем, кем себя пред- 
ставляете большую часть времени. 

Не мир вне вас диктует вам обстоятельст- 
ва или условия. Напротив, мир внутри вас 
задает все условия вашей жизни. Определя- 
ющее влияние на ваше поведение оказыва- 
ет даже не то, какие события с вами про- 
исходят, а то, как вы сами оцениваете эти 
события и реагируете на них. В частности 
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именно то, как вы относитесь к деньгам, в 
значительной степени определяет ваше фи- 
нансовое положение на сегодняшний день. 

Точный диагноз — это уже половина ле- 
чения. Взгляните на самые важные составля- 
ющие вашей жизни: вашу семью, здоровье, 
работу, достаток. А теперь обратите внима- 
ние на причинно-следственную связь меж- 
ду тем, что вы думаете, говорите и делаете, 
и тем, какие результаты вы при этом полу- 
чаете. Будьте честны сами с собой и вы уви- 
дите, что это напрямую зависит друг от дру- 
га. Видите? 


Закон 9 


Закон Веры 


Реальность для вас — это то, во что вы 
сами искренне верите 


Этот закон утверждает, что вы всегда по- 
ступаете согласно вашим убеждениям. Са- 
мое сильное из них — ваше «Я», представле- 
ние о самом себе. Ваши убеждения действу- 
ют словно фильтры, которые не пропускают 
информацию, не согласующуюся с ними. Вы 
необязательно верите тому, что видите, ско- 
рее, вы видите то, во что хотите верить. Вы 
подсознательно отклоняете информацию, 
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которая противоречит вашим убеждениям, 
независимо от того, основаны они на реаль- 
ных фактах или это только лишь фантазии. 
Особенно это касается денег. 

Лучшая вера, которая может бытьу вас — 
это вера в успех, в ваше высокое предназна- 
чение. Когда вы абсолютно убеждены, что 
станете удачливым в финансовом отноше- 
нии, вы будете поступать так, чтобы дейст- 
вительно достичь этого. 

Хуже всего верить в то, будто вы не смо- 
жете чего-то добиться. В этом случае вы за- 
ранее ограничиваете свои возможности и 
тем самым лишаете себя будущего. 

Факт остается фактом: нет никого луч- 
ше, чем вы, и нет никого, более ловкого, чем 
вы. Если кто-то добивается еще большего ус- 
пеха, то только потому, что он развил свои 
природные таланты и способности больше, 
чем вы. Он раньше постиг закон Причины 
и Следствия, который управляет нашей жиз- 
нью и финансами. Но все, что уже сделал 
кто-то другой, вы, очевидно, тоже можете 
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сделать. Нужно только научиться тому, как 
это сделать. | 

О чем бы великом вы осмелились меч- 
тать, если бы знали, что не потерпите неуда- 
чу? Если бы вы не имели никаких ограниче- 
ний, аимели бы талант, способности, время, 
деньги и связи — все, что вы могли когда- 
либо желать, чем бы вы тогда хотели зани- 
маться, кем быть, что иметь в своей жизни? 


Закон 3 


Закон Ожидания 


Все, чего вы ожидаете, обязательно 
сбудется 


Вы всегда сами предсказываете свое соб- 
ственное будущее, определенным образом 
программируете его тем, как думаете и что 
говорите о предстоящих событиях. Когда 
вы твердо ожидаете, что случится что-то 
хорошее, то, как правило, с вами случают- 
ся приятные вещи. Если вы ждете чего-то 
негативного, то именно это и получаете. 
Богатые люди надеются и дальше быть 
богатыми. Успешные люди надеются и даль- 
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ше быть успешными. Счастливые, популяр- 
ные люди надеются остаться счастливыми 
и популярными. Однако все ваши ожидания 
и надежды находятся в значительной степе- 
ни под вашим контролем. 

Надейтесь на лучшее. Вообразите, что вы 
имеете неограниченные способности и мо- 
жете достигнуть всего, чего пожелаете. Ва- 
ше будущее ограничено только вашим соб- 
ственным воображением. Представьте се- 
бе: все, чего вы уже достигли, это только 
малая частица того, на что способны. Все са- 
мое лучшее — впереди, а то, что случалось 
с вами до сих пор, было пока просто подго- 
товкой к грандиозным делам, которые обя- 
зательно свершатся. 


Закон 4 


Закон Притяжения 


Вы являетесь живым магнитом; 

вы неизменно притягиваете к себе 
людей, ситуации и обстоятельства, 
которые гармоничны с вашими 
мыслями 


Это один из главных общечеловеческих за- 
конов, он в значительной мере объясняет 
причины успеха и неудачи в деловой и лич- 
ной жизни. Все, что вы имеете в жизни, вы 
сами привлекли к себе силой мысли. Вы мо- 
жете изменить вашу жизнь ровно настоль- 
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ко, насколько можете изменить образ ваших 
мыслей. 

Когда вы развиваете в себе жгучее жела- 
ние финансового успеха и думаете об этом 
все время, то словно заряжаете окружающее 
пространство положительной эмоциональ- 
ной энергией и она притягивает к вам людей, 
идеи и возможности, которые помогут во- 
плотить ваши стремления в реальность. 

Взгляните на ваше финансовое положе- 
ние сегодня и оцените, как оно гармониру- 
ет с вашими мыслями. Сначала вспомните 
свои достижения, удачи, приобретения — 
самое лучшее и светлое в вашей жизни. Все 
это пришло к вам не просто так, а повину- 
ясь силе ваших желаний. Теперь посмотри- 
те вокруг на то, что вам не нравится, и так 
же осознайте свою полную ответственность 
за все это. Все неурядицы в вашей жизни 
вызваны путаницей и изъянами вашего соб- 
ственного мышления. 

Что является главными недостатками 
для вас, и что вы собираетесь с ними делать? 


Закон 5 


Закон Соответствия 


Окружающая реальность — это 
отражение нашего внутреннего мира. 
Она полностью соответствует нашим 
истинным стремлениям и чаяниям 


Этот закон, так же каки предыдущий, не под- 
дается простому и рациональному объясне- 
нию. Однако он действует неотвратимо и 
предопределяет все, что с нами происходит. 
Сила и мощь этого закона подобна величию 
Гималаев. После нескольких лет изучения 
этого феномена я все еще трепещу перед 
НИМ. 
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Только подумайте: вы сами создаете мир 
вокруг вас, только от вас зависит, каким он 
будет. Ничего не может случиться с вами в 
ближайшей перспективе, если вы сами это- 
го не позволите. Поэтому, если вы хотите 
улучшить что-нибудь в вашей жизни, вы 
должны начать с изменения внутренних 
аспектов вашего сознания. 

Вы обязательно должны создавать в сво- 
ем уме проекты того, чего хотите добиться. 
Иногда это называют умственным модели- 
рованием. Проверено и доказано — вы ни- 
когда не достигнете какого-либо результата 
в реальности, пока сначала не испытаете его 
внутри себя. 

Это можно сравнить с тем, как будто вы 
стоите в центре круглой комнаты, все стены 
которой — сплошное зеркало. Куда ни по- 
смотрите, везде вы. Все вокруг отражает вас, 
ваше настроение и отношение к происходя- 
щему. Так и в реальной жизни ваше здоровье, 
ваши достижения и финансовое положе- 
ние — это отражение хода ваших мыслей. 
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Закон Соответствия — основа принципов 
практически всех религий и духовных школ. 
Это путь к личной свободе и счастью. Это 
ключ к большому успеху и исполнению же- 
ланий. 

Есть только одна вещь в мире, которую 
вы должны контролировать, — это ход ва- 
ших мыслей. И вот когда вы возьмете под 
контроль свои мысли, вы будете определять 
все аспекты вашей жизни. Постоянно про- 
думывая и проговаривая то, чего вы хоти- 
те, отбрасывая мысли и разговоры о том, 
чего не хотите, вы станете настоящим архи- 
тектором своей судьбы, сотворите ваш мир. 


Закон 6 


Закон Изобилия 


Вокруг нас достаточно денег. 

Они доступны и их хватит на всех, 
кто действительно хочет разбогатеть 
и готов работать Аля этого 


Мы живем на щедрой земле, со всех сторон 
нас окружают различные блага цивилиза- 
ции. Мы можем иметь сколь угодно много 
денег и приобрести все, что мы действитель- 
но желаем и в чем нуждаемся. Главным зало- 
гом того, станете ли вы богатыми или нет, 
будет только ваш собственный выбор, ваше 
отношение к деньгам. 
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Первое следствие закона Изобилия ут- 
верждает: хочешь быть богатым — будь им! 

Люди становятся богатыми, потому что 
они сами так решают. Они убеждены, что 
смогут иметь много денег, полностью верят 
этому и ведут себя соответственно. Они по- 
следовательно делают шаги, которые пре- 
вращают их веру в реальность. 

Второе следствие этого закона: пока ты 
сам не решишь стать богатым, останешь- 
ся бедным. 

В книге Марка Фишера «Секрет Милли- 
онера» есть очень показательный эпизод. 
Студент обращается к старому миллионеру: 
«Посоветуйте, как мне заработать милли- 
он». В ответ миллионер спрашивает юно- 
ШУ: «А почему ты до сих поф не богат?» 

Это действительно важный вопрос. Каж- 
дый из нас должен задавать его самому 
себе. Однако ваши ответы откроют много 
интересного. Вы сами подвергнете сомне- 
нию ваши былые убеждения, доводы и опа- 
сения. 
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Почему вы еще не богаты? Запишите все 
причины, которые вы найдете. А теперь 
покажите этот список другу или близкому 
человеку, который хорошо вас знает, и спро- 
сите его мнение. Вы наверняка будете удив- 
лены, но обнаружите, что все эти причи- 
ны — главным образом простые оправдания, 
за которые вы пытаетесь спрятаться. 

Вы можете и должны избавиться от лю- 
бых отговорок, забыть про все мнимые пре- 
пятствия. В мире есть тысячи людей, кото- 
рые преодолели гораздо большие трудно- 
сти, чем вы даже можете себе представить, 
но достигли богатства и успеха. Значит, вы 
тоже можете это. 
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Закон Обмена 


Деньги — это средство, при помощи 
которого люди обменивают свое 
участие в производстве товаров 

и услуг на товары и услуги, 
произведенные другими 


До появления денег был бартер. Люди на- 
прямую обменивали одни товары и услуги 
на другие. Поскольку цивилизация разви- 
валась и бартер стал слишком неудобным, 
люди решили, что они могут обменивать 
свои товары и услуги на монеты, которые 
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потом можно обменять на другие товары и 
услуги. Таким образом, процесс обмена стал 
более эффективным. Сегодня мы идем на 
фабрику или в офис и обмениваем нашу ра- 
боту на деньги, которые потом используем, 
чтобы купить результаты работы других 
людей. 

Первое следствие закона Обмена: день- 
ги — это мера, которой люди оценивают 
товары и услуги. 

Товары и услуги сами по себе не имеют 
отдельной, заранее установленной ценно- 
сти. Ценность чего-либо всегда субъективна, 
она определяется только тем, сколько чело- 
век согласен за это заплатить, т.е. мнением 
и отношением покупателя. 

Второе следствие этого закона: ваша ра- 
бочая сила оценивается другими людьми 
как один из факторов производства. 

Каждый из нас обычно рассматривает 
собственную работу, затраченные усилия, 
пот на лбу как что-то уникальное и бесцен- 
ное. Это очень индивидуально и определя- 
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ется нашими личными представлениями о 
самом себе. Однако все остальные полагают, 
что ваша рабочая сила — это только товар, 
который имеет свою стоимость. Кем бы мы 
ни были, предпринимателем или наемным 
работником, и какую бы работу ни выпол- 
няли, мы всегда хотим получить больше при 
наименьших затратах. 

По этой причине, вы не можете объектив- 
но определить цену вашей собственной ра- 
бочей силы. Ее назначат только те люди, ко- 
торые пожелают платить за ваш труд на 
конкурентоспособном рынке. Это в конеч- 
ном итоге и покажет, сколько вы зарабаты- 
ваете и чего стоите в денежном выражении. 

Третье следствие этого закона: сумма де- 
нег, которую вы зарабатываете, — это ме- 
ра ценности вашего труда. 

Принцип действия рынка труда весьма 
прост. Ваша зарплата всегда будет колебать- 
ся в прямой зависимости от трех факторов: 
какую работу вы делаете, как хорошо вы ее 
делаете и трудно ли вас заменить. 
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Уровень вашей зарплаты будет прямо 
пропорционален количеству и качеству ва- 
шего труда по сравнению с трудом других 
сотрудников. 

Четвертое следствие закона Обмена: день- 
ги — результат, а не причина работы. 

Ваша работа, ваш вклад в создание ново- 
го продукта — это только причина, по кото- 
рой вам что-то заплатят. А вот конечным ре. 
зультатом работы станет конкретный за- 
работок, доход, полученный вами. Если вы 
желаете увеличить результат, то должны 
увеличить причину. 

Пятое следствие закона Обмена: чтобы 
увеличить сумму денег, которую вы полу- 
чите, вы должны увеличивать ценность 
работы, которую вы исполняете. 

Чтобы зарабатывать больше денег, вы 
должны улучшать производительность и 
продуктивность своего труда. Вам надо по- 
полнять свои знания, повышать квалифи- 
кацию, работать более творчески. Может 
быть, придется работать дольше, чем обыч- 
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но, в более сложных условиях или в ноч- 
ные часы. Иногда вы должны сделать все это 
вместе. Самые высокооплачиваемые люди 
в бизнесе — те, кто непрерывно улучшает 
все эти показатели и тем самым добавляет 
большую ценность своей работе. 


Закон 8 


Закон Человеческого 
Капитала 


Ваш самый ценный в денежном 
выражении актив — это ваши 
умственные и физические 
способности, ваше умение 
зарабатывать 


Знайте, даже если вы еще не богаты, вы уже 
имеете в себе ценный потенциал — вашу спо- 
собность работать, производить ценные то- 
вары и услуги. Используя ее в полной мере, 
вы можете зарабатывать тысячи долларов 
каждый год или даже каждый месяц. Таким 
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образом вы сможете получить достаточные 
деньги, чтобы заплатить за все вещи, кото- 
рые хотите иметь в жизни. Сумма денег, ко- 
торую вам платят сегодня, — прямая мера 
того, в какой степени вы уже развили вашу 
способность результативно трудиться. 

Первое следствие закона Человеческого 
Капитала: ваш самый драгоценный ре- 
сурс — ваше время. 

Когда вы устраиваетесь на любую работу, 
то в полном смысле слова прфодаетесвое вре- 
мя. Ваша зарплата в значительной мере за- 
висит от того, как много полезной работы 
вы успеваете сделать за тот или иной пери- 
од времени. Неумение правильно распреде- 
лять свое время — одна из главных причин 
плохой производительности труда и слабых 
результатов во всех сферах деятельности. 
Это проблема номер один и для руководи- 
телей и для подчиненных. 

Второе следствие закона: время и день- 
ги могут быть растрачены, а могут быть 
вложены. 
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В некоторой степени время и деньги ана- 
логичны друг другу. Если вы тратите их, они 
уходят навсегда, и вы не сможете их вернуть. 
Они становятся вашим убытком, пустыми 
затратами. 

С другой стороны, вы можете вложить их, 
и тогда они вернутся. Так будет продолжать- 
ся снова и снова. Если вы вкладываете ваше 
время и деньги в то, чтобы стать более ком- 
петентным и более квалифицированным 
специалистом, то можете увеличить цен- 
ность вашей рабочей силы. Тогда вы смо- 
жете больше зарабатывать, и к вам ручьем 
хлынут новые деньги. 

Существует очень простое, но эффектив- 
ное правило: каждый месяц вы должны вкла- 
дывать три процента вашего дохода в свое 
личное и профессиональное развитие. Так 
вы получите новые важные знания и навы- 
ки, а ваша работоспособность многократно 
повысится. 

Безусловно, лучший вид инвестиций — 
это вложения в себя, в собственное образо- 
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вание. Все богатые и успешные люди рано 
или поздно поняли это, а все бедные и не- 
удачливые только пытаются понять. 

Третье следствие этого закона: исполь- 
зуйте свои время и деньги для того, что- 
бы увеличить результативность своего 
труда. 

Главная цель стратегического планиро- 
вания в экономике состоит в том, чтобы уве- 
личить рентабельность капитала. Коммер- 
ческая компания должна организовать свою 
деятельность так, чтобы ее инвестиции бы- 
стро возвращались и приносили прибыль. 
У каждого конкретного человека есть свой 
личный капитал — его интеллектуальные и 
профессиональные способности. Ваша ра- 
бота должна обеспечить самую быструю 
прибыль с этого капитала, т.е. ваши затра- 
ты и усилия должны окупаться. 

Определите, как наиболее рационально 
использовать ваше рабочее время. Старай- 
тесь больше и чаще выполнять самую цен- 
ную работу, т.е. ту, которая приносит самые 
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важные результаты и обеспечивает макси- 
мальное вознаграждение. Непрерывно ищи- 
те способы, как наиболее эффективно рас- 
ходовать вашу энергию. 


Закон 9 


Закон Перспективы 
Времени 


Самые успешные люди в любой 
области всегда просчитывают свои 
шаги далеко вперед, когда принимают 
решения 


Чем выше человек поднимается по служеб- 
ной лестнице в бизнесе или политике, тем 
длиннее перспектива времени, которую он 
учитывает и на которую планирует свои дей- 
ствия. Люди, достигшие самого высокого 
социально-экономического положения, по- 
рой начинают проекты, которые, может 
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быть, не окупятся за много лет, а иногда и 
вовсе не окупятся при их жизни. 

Люди, которые нацелены на будущее, 
желают заплатить цену успеха задолго до 
того, как они его достигнут. Они всегда ста- 
раются предугадать, к каким последствиям 
приведут их нынешние финансовые реше- 
ния через 5, 10, 15 и даже 20 лет. 

Люди из низов общества имеют наикрат- 
чайшие перспективы времени. Они дума- 
ют прежде всего о сиюминутной выгоде и 
берутся только за ту работу, которая сулит 
немедленное вознаграждение. Как прави- 
ло, такая стратегия гарантированно ведет 
к бедности, долгам и вечной нехватке денег. 

Вы начнете подниматься наверх к обще- 
ственному признанию и высоким доходам 
только в том случае, когда будете думать о 
долгосрочных результатах ваших действий. 
Если вы уверенно смотрите в будущее, пла- 
нируете свои финансовые операции, стави- 
те перед собой амбициозные цели, вы буде- 
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те принимать более разумные решения и 
дела очень скоро пойдут в гору. 

Первое следствие закона Перспективы 
Времени: готовность ждать результата — 
ключ к конечному финансовому успеху. 

Проявите самообладание и самоконтроль, 
будьте готовы пойти на жертвы сейчас, что- 
бы иметь перспективы и получать отдачу в 
будущем. Именно так вы заложите фунда- 
мент вашего процветания на долгое время. 
Это утверждение относится ко всем дости- 
жениям в финансовой сфере. 

Второе следствие закона Перспективы 
Времени: самодисциплина — наиболее важ- 
ное личное качество для того, чтобы обес- 
печить долгосрочный успех. 

Само слово дисциплина было определе- 
но Альбертом Хаббардом много лет назад 
как «способность заставить себя сделать то, 
что вы должны сделать, и именно тогда, ко- 
гда вы должны это сделать, независимо от 
того, нравится это вам или нет». 
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Ваша способность заставить себя опла- 
тить цену успеха авансом и продолжать пла- 
тить до тех пор, пока вы не достигните цели, 
является истинной отличительной чертой 
победителя. 

Третье следствие этого закона: жертвуя 
чем-либо сейчас, вы платите за ваше бла- 
гополучие в будущем. 

Ключевое слово здесь — «жертвовать». 
Делайте не то, что хочется, а то, что нужно, 
и вы сможете закалить свою волю и харак- 
тер. Делу — время, потехе — час. Не рас- 
трачивайте свой потенциал на тусовки и 
телевизор, это неверная дорога, она не при- 
ведет ни к чему хорошему. Только в том слу- 
чае, если вы пересилите в себе искушение 
искать легких путей, а взамен этого сдела- 
ете шаги, которые являются трудными, но 
необходимыми, вы станете преуспевающим 
человеком. Это практически обеспечит вам 
достаток и лучшую жизнь. 


Закон 10 


Закон Экономии 


Любой человек обязательно 
достигнет финансового благополучия, 
если на протяжении всей жизни будет 
экономить 10% или более своих 
АОХОдОВ 


Вам необходимо развить в себе привычку 
после каждой зарплаты отделять некоторую 
ее часть и вкладывать эти деньги под про- 
центы. Сбережения сегодня — это гарантия 
безопасности завтра. 

Первое следствие закона Экономии при- 
шло из книги Джорджа Классона «Самый 
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богатый человек в Вавилоне»: заплатите 
сначала себе. 

Начните сегодня же откладывать 10% ва- 
шего дохода и никогда не касайтесь этих де- 
нег. Это — ваш фонд долгосрочного накоп- 
ления, он обеспечивает ваше финансовое 
будущее. 

Удивительно, но когда вы платите снача- 
ла себе и вынуждаете себя жить на остав- 
шиеся 90%, вы скоро привыкаете к этому. 
Многие люди начинали экономить по 10%, 
а затем поднимали эту планку до 15, 20%, и 
даже больше. И уних действительно появи- 
лись деньги, а расходы стали распределять- 
ся более эффективно. Так же будет иу вас. 

Второе следствие закона Экономии: ис- 
пользуйте те деньги, которые вы сэконо- 
мите, чтобы обеспечить свое будущее. 

Выберете надежный пенсионный фонд, 
откройте там специальный счет и начните 
каждый месяц откладывать на него 10% ва- 
шего дохода. Делайте эти взносы так же ре- 
гулярно и аккуратно, как вы платите за квар- 
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тиру или за проценты по кредиту. Эти вло- 
жения выгодны еще и тем, что они не обла- 
гаются налогами. 

Если у вас маленькая зарплата или боль- 
шие долги и 10% для вас слишком много, 
экономьте для начала только 1% и живите 
на другие 99. Когда вы привыкнете жить на 
99% вашего дохода, увеличивайте норму 
экономии до 2%. Еще через какое-то время 
постарайтесь поднять планку до 5 и наконец 
до 10%. 


Закон 11 


Закон Сохранения 


Ваше финансовое будущее 
определяет не то, сколько вы 
зарабатываете, а то, сколько 
сохраняете 


Большинство людей зарабатывают за свою 
жизнь довольно много денег. Иногда в осо- 
бенно благоприятные периоды люди пере- 
ходят границы своих ожиданий и получают 
даже больше, чем они когда-либо могли меч- 
тать. 

Но истинная мера того, какхорошо вы дей- 
стви тельно зарабатываете, — это то, сколь- 
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ко у вас остается на себя. Что-то вы неразум- 
но растратите, а что-то будет потеряно из- 
за экономических спадов или финансовых 
кризисов. Между тем все успешные люди 
очень внимательно относятся к своим ка- 
питалам, как правило, им удается в любых 
обстоятельствах преумножать свое состоя- 
ние, а не транжирить его. 

Вычислите ваш истинный собственный 
капитал на настоящий момент. Составьте 
список всех ваших активов и оцените, сколь- 
ко они стоят в денежном выражении, т.е. 
какую сумму вы могли бы фактически полу- 
чить, если бы сегодня должны были быстро 
продать все это. 

Подсчитайте стоимость всего вашего иму- 
щества, ваши вклады и накопления, вычти- 
те из этой суммы ваши долги и обязатель- 
ства, и вы получите вашу чистую денежную 
ценность на сегодняшний день. 

Теперь разделите эту сумму на число лет, 
которые вы проработали. Полученный ре- 
зультат — количество денег, которое вы фак- 
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тически зарабатывали каждый год (после 
вычета всех затрат на проживание). Дейст- 
вительно ли вы удовлетворены этим? Если 
нет, начните что-то предпринимать уже 
сегодня. 


Закон 19 


Закон Паркинсона 


Расходы повышаются наравне 
с доходами 


Это один из самых известных и самых важ- 
ных законов накопления богатства и исполь- 
зования денег. Он был выведен английским 
писателем С. Н. Паркинсоном много лет 
назад и наглядно объясняет, почему боль- 
шинство людей остаются бедными. 

Закон Паркинсона утверждает: незави- 
симо от того, сколько бы денег ни зарабаты- 
вал человек, он все равно потратит их все 
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и даже немного больше. Если ваши доходы 
повышаются, то ровно настолько же увели- 
чатся и расходы. Многие люди сегодня по- 
лучают в несколько раз больше, чем в на- 
чале своей карьеры, тем не менее они все 
равно вынуждены считать каждую копей- 
ку, чтобы поддерживать растущий уровень 
жизни. Сколько бы они ни зарабатывали, 
им всегда кажется, что этого будет недоста- 
точно. 

Первое следствие закона Паркинсона гла- 
сит: вы сможете добиться финансовой не- 
зависимости только в том случае, если на- 
рушите закон Паркинсона. 

Когда вы будете способны развить в себе 
достаточную силу воли и сопротивляться 
мощному соблазну потратить все, что зара- 
батываете, вы начнете накапливать деньги 
и ваш капитал станет увеличиваться. 

Второе следствие закона Паркинсона: 
если ваши расходы увеличиваются мед- 
леннее, чем ваш доход, а остаток вы эко- 
номите или вкладываете в дело, вы стане- 
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те материально независимым в течение 
всей вашей рабочей жизни. 

Я называю это «клин». Постарайтесь 
вбить клин между вашими доходами и за- 
тратами, не допускайте, чтобы рост первых 
приводил к разбуханию вторых. Разницу 
сэкономьте и вложите в инвестиции. Таким 
образом, у вас будет оставаться больше де- 
нег, и вы сможете улучшить ваш образ жиз- 
ни. Сознательно нарушая закон Паркинсо- 
на, вы в конечном итоге станете материаль- 
но обеспеченным человеком. 

С этого момента и впредь твердо реши- 
те для себя: когда ваш доход из любого ис- 
точника вырастает, одну половину этого 
увеличения вы будете экономить и класть в 
банк и только другую позволите израсхо- 
довать на себя. Учитесь жить по средствам. 
В вашем распоряжении останутся целых 
50%, вот их-то вы можете тратить как по- 
желаете. 


Закон 13 


Закон Безопасности 


Есть три кита финансовой 
безопасности: сбережения, 
страхование и инвестирование 


Одна из ваших главных обязанностей состо- 
ит в том, чтобы всегда иметь для вас и ва- 
шей семьи определенный финансовый ре- 
зерв, в пределах которого вы можете чув- 
ствовать себя в безопасности от различных 
рисков и потерь, возможных в наше время 
для подавляющего большинства людей. Су- 
ществует три способа, при помощи которых 
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вы сможете избежать этих рисков: сбереже- 
ния, страхование и инвестиции. 

Первое следствие закона Безопасности: 
чтобы полностью быть защищенным от 
всяких неожиданностей, добивайтесь 
того, чтобы у вас всегда имелись свобод- 
ные сбережения в объеме двух — шести 
месяцев нормальных расходов. 

Вам всегда нужно иметь достаточно денег 
на тот случай, если вы потеряете работу иу 
вас полгода не будет никаких источников 
дохода. Осознание того, что у вас сохраня- 
ется определенный запас, сделает вас намно- 
го более уверенным в себе человеком, доба- 
вит внутреннее спокойствие. В противном 
случае вам придется жить от зарплаты до 
зарплаты; вы будете постоянно думать о 
деньгах и волноваться всякий раз, когда со- 
бираетесь в магазин за продуктами. 

Второе следствие этого закона: вы долж- 
ны соответствующим образом застрахо- 
ваться, чтобы защитить себя от любого 
критического положения. 
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В любой момент вашей жизни может про- 
изойти такая ситуация, когда вам придется 
нести значительные непредвиденные расхо- 
ды, и вполне может статься, что не сможете 
заплатить по счету. Всегда имейте в наличии 
достаточное количество страховок, и вам не 
придется беспокоиться об этом. Обеспечь- 
те себе достойное страхование здоровья на 
случай внезапной болезни. Застрахуйте свое 
имущество от пожара и хищения, а автомо- 
биль — от столкновения. Застрахуйте вашу 
жизнь, и если с вами произойдет самое не- 
приятное, то люди, которые рассчитывают 
на вас, будут обеспечены средствами к су- 
ществованию. 

Возможно, самая глубокая потребность 
человеческой природы — желание безопас- 
ности. Но без достойного страхования вы 
постоянно подвержены такому риску, кото- 
рый разумный человек просто не может 
себе позволить. 

Третье следствие этого закона: копите 
деньги и создавайте свой капитал, пока 
вы можете работать. 
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Ваша жизнь условно делится на три пе- 
риода, которые плавно сменяют друг дру- 
га. Сначала это ваши годы обучения, когда вы 
растете и получаете образование. Потом 
следуют годы приобретения, приблизитель- 
но от 20 до 65 лет, — время зрелости и ак- 
тивной производительной жизни. Наконец 
после увольнения наступают годы угасания. 
Учитывая среднюю продолжительность жиз- 
ни сегодня, это где-то до 80 лет и старше. Ко- 
нечно, для каждого человека эти границы 
всегда индивидуальны. 

Наиболее простая и эффективная из всех 
финансовых стратегий — понемногу эконо- 
мить и откладывать деньги на протяжении 
всей своей рабочей жизни. Пока вы доста- 
точно зарабатываете, можете начинать 
формировать ваши активы и рационально 
ими управлять. Сначала, когда вы молоды 
и дееспособны, эти вложения еще не будут 
приносить большого дохода, но со време- 
нем они вырастут и станут для вас значи- 
тельным подспорьем. 
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Казалось бы, это элементарная линия 
поведения — обеспечить себе достойную 
старость. Однако очень немногие ей следу- 
ют. В результате к 60 годам большинство 
людей располагает весьма незначительны- 
ми сбережениями и реально может рассчи- 
тывать только на органы социального обес- 
печения. Не позвольте такому случиться с 
вами. 


Закон 14 


Закон Мониторинга 


Внимательно изучите то дело, куда 
вы собираетесь вложить свой капитал 


Это один из наиболее важных законов. Вы 
должны потратить на сбор информации об 
условиях инвестирования не меньше време- 
ни и сил, чем вы тратите на то, чтобы зара- 
ботать ваши деньги. Только в этом случае 
вложение будет удачным. 

Никогда не спешите расставаться с день- 
гами. Вы слишком долго и тяжело труди- 
лись, чтобы заработать и накопить их. Ис- 
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следуйте каждый аспект инвестирования 
задолго до того, как его сделать. Попроси- 
те раскрыть все детали, требуйте полную, 
точную и адекватную информацию отно- 
сительно всех условий хранения и возврата 
средств. Если у вас появляются любые со- 
мнения или мрачные предчувствия, оставь- 
те деньги в более надежном месте. Лучше 
немного подождать с инвестициями, чем 
жить в постоянном страхе потерять их. 

Первое следствие этого закона: потерять 
деньги легче всего. 

На современном рынке в условиях жесто- 
кой конкуренции очень тяжело зарабаты- 
вать деньги, а вот потерять их — это самое 
простое, что вы можете сделать в жизни. 
Японская пословица говорит: «Добывать денъ- 
ги — это все равно, что выкопать яму гвоздем, 
а тратить денъги -— все равно, что вылить воду 
в песок». 

Второе следствие этого закона сформули- 
ровал миллиардер Марвин Дэвис. На вопрос 
журнала «Форбс», каких правил он придер- 
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живался, чтобы заработать свое состояние, 
Дэвис ответил, что имеет одно простое пра- 
вило: «Не терять деньги». 

Если есть вероятность, что вы потеряете 
ваши деньги, не расставайтесь с ними ни 
в коем случае. Это руководство настолько 
важно, что вы должны записать его и поме- 
стить на видное место. Читайте и перечи- 
тывайте это как можно чаще. 

Поймите, ваши деньги — это часть вашей 
жизни. Вы должны были потратить несколь- 
ко месяцев и даже лет, чтобы отложить оп- 
ределенную сумму на сбережения или ин- 
вестиции. Эти усилия невосполнимы, это 
время — часть вашей драгоценной жизни, 
которая ушла навсегда. Не разбрасывайте 
результаты собственного труда — и вы ста- 
нете богатым. 

Третье следствие закона Мониторинга: 
если вы думаете, что можете позволить 
себе потерять немного, то в итоге потеря- 


ете гораздо больше. 
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Это относится ктем людям, которые счи- 
тают, что денег у них достаточно и они мо- 
гут рискнуть, а если немного потеряют, то 
это не очень страшно. Вспомните старую 
пословицу: «Дурак и его деньги скоро рас- 
станутся». Есть другое высказывание: «Ко- 
гда человек с опытом встречает человека с 
деньгами, человек с деньгами получит опыт, 
а человек с опытом получит деньги». 

Всегда спрашивайте себя, что случится, 
если вы потеряете 100% предполагаемых 
вложений. Вы сможете обойтись без них и 
забыть про эти деньги? Если не сможете, ни- 
когда не делайте таких вложений. 

Четвертое следствие закона Мониторин- 
га: делайте вложения только в лучшие 
компании, которые уже зарекомендова- 
ли себя на рынке. 

Ваша цель — вкладывать капитал только 
вуспешные и стабильные предприятия, что- 
бы ваш финансовый риск был минималь- 
ным. Не доверяйте деньги кому попало. 
Если вы когда-нибудь почувствуете, что вас 
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пытаются соблазнить сомнительными пред- 
ложениями, откажитесь и вернитесь на- 
зад, лучше просто сохранить то, что уже 
имеете. 

Вкладывайте капитал только в те обла- 
сти, в которых вы полностью разбираетесь. 
Слушайте советы только тех экспертов, 
которые сами являются материально обес- 
печенными и квалификация которых под- 
тверждается их собственным опытом и 
достижениями. 


Закон 15 


Закон Преумножения 
Богатства 


Правильно размещайте свой капитал, 
дайте ему увеличиваться — и вы 
станете богатым 


Способность капитала расти и преумножать- 
ся по праву считается одним из самых боль 
ших чудес в социальной истории человече- 
ства. Альберт Эйнштейн полагал, что это — 
самая мощная движущая сила экономики. 
Когда ваши деньги работают в течение дол- 
гого периода времени, они увеличиваются 
больше, чем вы можете себе представить. 
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Кто-то подсчитал: если бы во времена 
Христа, 2000 лет назад, можно было вло- 
жить один доллар под 3% годовых, то сегод- 
ня он вырос бы в астрономическую сумму, 
равную половине всей мировой денежной 
массы. Если деньгам позволить расти и уд- 
ваиваться, а затем удваиваться снова, снова 
и снова, то один доллар превратится во мно- 
гие триллионы. 

Чтобы определить, за какой период вре- 
мени ваш капитал удвоится, вы можете ис- 
пользовать «Правило 72», т.е. надо просто 
разделить число 72 на размер вашей процен- 
тной ставки. Например, если ваш вклад при- 
носит 8% годовых, разделите 72 на 8, и вы 
получите 9. Это означает, что вам потребу- 
ется девять лет, чтобы удвоить свою сумму. 

Закон Преумножения Богатства имеет 
важное следствие: капитал будет увели- 
чиваться быстрее, если останется непри- 
косновенным. Его можно пополнять, но 


нельзя уменьшать. 
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Как только ваши накопления начинают 
расти, вы никогда не должны касаться их 
или тратить на какие бы то ни было цели. 
Если вы сделаете по-другому, то прервете 
цепь преумножения. И хотя сегодня вы по- 
тратите только маленькое количество, вы 
упустите ту огромную сумму, в которую оно 
могло вырасти позже. 

Начинайте формировать свой непри- 
косновенный фонд как можно раньше, по- 
следовательно пополняйте его и никогда 
не используйте. Ваш капитал будет увели- 
чиваться в геометрической прогрессии, и 
это чудо в конце концов сделает вас дейст- 
вительно богатым. Например, обычный че- 
ловек, имеющий средний доход, который 
откроет вклад под 10% годовых и будет до- 
бавлять на него по 100 долларов в месяц 
начиная с 2] года до 65 лет, выйдет на пен- 
сию ссобственным капиталом 1 118 000 дол- 
ларов! 

Откройте пополняемый депозитный 
счет и ежемесячно кладите на него опре- 
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деленную сумму в течение 5, 10 или даже 
20 лет. Выберите надежный банк или инвес- 
тиционную компанию, и заставьте ваши 
деньги работать месяц за месяцем и год за 
годом. 


Закон 16 


Закон Накоплений 


Каждое большое финансовое 
достижение складывается из сотен 
маленьких усилий и жертв, которых 
никто никогда не видит и не ценит 


Достижение финансовой независимости 
требует огромного числа маленьких усилий 
с вашей стороны. Чтобы разбогатеть, вы 
должны быть целеустремленным и упор- 
ным, поддерживать дисциплину в своих 
финансовых решениях в течение очень 
долгого времени. Первоначально вы буде- 
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те видеть очень небольшие изменения, но 
постепенно ваши усилия начнут приносить 
плоды. Вы станете более состоятельным, 
более обеспеченным, чем окружающие. Ваш 
заработок будет только увеличиваться, и 
жизнь в целом улучшится. Ваш счет в бан- 
ке будет расти, а долги исчезнут. 

Первое следствие закона Накоплений: 
главное — начать делать деньги. Это ста- 
нет мощным импульсом, который пове- 
дет вас наверх все быстрее и быстрее. 

Самое трудное — сделать первый шаг, 
дальше будет уже значительно легче. Боль 
ше всего усилий и энергии требуется на то, 
чтобы преодолеть инерцию или лень и дей- 
ствительно начать движение к финансово- 
му благополучию. Именно этот импульс, 
этот первый задел является залогом вашего 
будущего успеха. 

Второе следствие этого закона: шаг за 
шагом можно преодолеть любое рассто- 


яние. 
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Если вы поставите перед собой задачу 
ежемесячно экономить 10 или 20% вашего 
дохода, то сначала вы подумаете, что это 
невозможно по многим причинам. Может 
быть, у вас много долгов, вы и так тратите 
все, что зарабатываете до последнего рубля 
только для того, чтобы удержаться на плаву. 

Однако, если вы окажитесь в подобной 
ситуации, начните экономить только 1% ва- 
шего дохода. Откладывайте его в копилку, а 
лучше — на специальный счет, к которому вы 
не будете прикасаться. Всякий раз, когда вы 
получаете дополнительную сумму денег, — 
когда вы что-нибудь продали, неожиданно 
получили премию или вам вернули старый 
долг — поместите эти деньги на ваш сбере- 
гательный счет вместо того, чтобы потра- 
ТИТЬ ИХ. 

Эти отдельные маленькие вложения в 
сумме дадут результат, который вас удивит. 
Когда вы научитесь экономить один про- 


цент, начните откладывать два, потом дой- 
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дете до трех, пяти процентов, и т.д. В тече- 
ние года вы избавитесь от долгов и сэконо- 
мите 10—15% вашего дохода без всякого 
ущерба для привычного вам образа жизни. 


Закон 17 


Закон 
Магнетизма 


Чем больше денег вы уже имеете, 
тем больше их придет к вам 
в дальнейшем 


Этот закон объясняет причины успеха и не- 
удачи в финансовых делах, он наглядно по- 
казывает, как возникает богатство, как со- 
здавались все состояния в истории. Деньги 
притягиваются туда, где их любят и уважа- 
ют. Чем больше положительных эмоций вы 
связываете с вашими деньгами, тем больше 
вероятность, что вы разбогатеете. 
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Первое следствие закона Магнетизма: 
ваше желание разбогатеть притягивает 
деньги подобно тому, как магнит притя- 
гивает металлическую стружку. 

Независимо от того, какой у вас сейчас 
заработок, крайне важно начать копить 
деньги. Положите хотя бы несколько монет 
в копилку. Эти деньги, намагниченные ва- 
шими желаниями и надеждой, начнут при- 
влекать к вам новые деньги намного быст- 
рее, чем вы только можете себе вообразить. 

Второе следствие этого закона: деньги 
должны делать деньги. 

Как только начнете копить деньги, у вас 
будет появляться все больше возможностей 
увеличить свой капитал и вы сможете зара- 
батывать все больше и больше. Поэтому так 
важно, чтобы вы начали, пусть даже с самой 
маленькой суммы. Вы будете поражены тем, 
какой результат может получиться. 

Найдите время и каждый месяц, каждую 
неделю, каждый день анализируйте ваше 
финансовое положение, ищите способы 
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распорядиться вашими деньгами более ра- 
зумно. Чем больше времени вы размышля- 
ете о ваших финансах, тем лучше становят- 
ся ваши решения. И чем чаще вы думаете о 
ваших сбережениях и вложениях, тем боль- 
ше они увеличатся. 


Закон 18 


Закон Ускорения 


Чем быстрее вы продвигаетесь 
к финансовому благополучию, 
тем быстрее оно приходит к вам 


Чем дальше в лес, тем больше дров. Необхо- 
димо начать сколачивать капитал, иу вас 
будет появляться все больше новых денег, а 
ваше состояние станет разрастаться, слов- 
но снежный ком. 

Большинство из тех людей, кто сегодня 
богат и успешен, в прошлом имели опыт 
чрезвычайно тяжелой и малоприбыльной 
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работы. Некоторым пришлось ждать мно- 
гие годы, прежде чем они смогли чего-то 
добиться. Но как только вы добьетесь пер- 
вых успехов, перспективы роста начнут от- 
крываться перед вами с самых разных сто- 
рон. Основная проблема, которая стоит 
сегодня перед успешными предпринимате- 
лями — сориентироваться в бесчисленной 
массе возможностей заработать деньги и 
отобрать наиболее выгодные из них. То же 
самое будет иу вас. 

Следствие закона Ускорения: 80% успе- 
хов в жизни человека приходятся на по- 
следние 20% его усилий. 

Это удивительное открытие! Только по- 
думайте — первые 80% времени и денег, ко- 
торые вы вложите в свою карьеру и разви- 
тие, принесут вам только 20% жизненного 
успеха. Зато последние 20% усилий прине- 
сут вам оставшиеся 80% успеха, богатства и 
влияния. 

Питер Линч, бывший директор инвести- 
ционного фонда «Магеллан Мьючел», одно- 
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го из самых успешных в истории, вспоми- 
нал, что лучшие инвестиции, которые он 
когда-либо делал, были долговременными. 
Он часто покупалакции компаний, которые 
неувеличивались в цене в течение несколь- 
ких лет. Потом полоса спада у этих компа- 
ний прекращалась, и курс их акций повы- 
шался в 10 или даже в 20 раз. Такая стратегия 
выбора акций, рассчитанная на длитель- 
ный срок, в конечном счете сделала Линча 
одним из самых успешных и самых высоко- 
оплачиваемых финансовых менеджеров в 


Америке. 


Закон 19 


Закон 
Фондовой Биржи 


Стоимость акций определяется 
разницей между их нынешней ценой 
и предполагаемой ценой на них 

в будущем 


Акция представляет собой долю собствен- 
ности компании. Она дает ее владельцу пра- 
во на все выгоды и риски предприятия: его 
прибыль и убытки, увеличения или сниже- 
ния продаж, умелое или плохое управление, 
высокое или низкое качество выпускаемых 
товаров. 
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Покупая акции, вы инвестируете некото- 
рую сумму денег в определенную компанию 
и заключаете пари, что их возвращение при- 
несет вам больше прибыли, чем вы могли бы 
заработать на гарантируемых инвестициях 
типа облигаций или банковских вкладов. 
Покупка акций представляет собой форму 
азартной игры, потому что и будущее ком- 
пании, и ценность акций непредсказуемы. 
Они зависят от бесчисленного множества 
рыночных факторов, таких как собственные 
успехи и действия конкурентов, спекулятив- 
ные игры и изменения курсов валют, поли- 
тические события, природные катастрофы 
и многое другое. 

Первое следствие закона Фондовой Бир- 
жи: быки получат деньги, и медведи полу- 
чат деньги, а вот свиньи будут зарезаны. 

Как известно, на бирже есть «быки» и 
«медведи». «Быки» — это брокеры, которые 
грамотно вкладывают капитал в недорогие 
акции, затем дожидаются повышения их 
стоимости и выгодно продают. Существуют 


Закон Фондовой Биржи 73 


также «медведи», играющие на понижение 
курсов, чтобы дешево скупить ценныеакти- 
вы и затем перепродать их по более высо- 
кой цене. Но есть жадные дилетанты, «сви- 
ньи», которые хотят получать большую 
прибыль просто так и почти всегда проиг- 
рывают. Более 70% торговцев на бирже — 
это люди, которые появляются на рынке 
случайно. Они теряют деньги и тут же вы- 
ходят из игры, причем многие из них теря- 
ют все свои деньги. 

Второе следствие этого закона: долго- 
срочное инвестирование в фондовую бир- 
жу — лучший способ обеспечить себе 
финансовое благополучие. 

Например, на американских фондовых 
рынках ценность продаваемых акций за по- 
следние 80 лет увеличилась в среднем на 
11%. В результате, человек, который в воз- 
расте 20 лет начал вкладывать по 100 долла- 
ров в месяц и получал в среднем по 10% при- 
были в год, ушел на пенсию с собственным 
капиталом в более чем 1 000 000 долларов! 
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Третье следствие закона: общий рост 
средней стоимости акций в конечном ито- 
ге обогащает их владельцев. 

На бирже очень трудно правильно «под- 
гадать время». Даже для самых опытных 
брокеров практически нереально равным 
образом удачно покупать акции, когда цены 
низки, и выгодно продавать их, когда цены 
высоки. Лучше покупать акции известных, 
солидных компаний, продукция которых 
всегда пользуется большим спросом, а затем 
держать эти акции для дальнейшего роста. 

Четвертое следствие: фондовая биржа 
управляется профессионалами. 

Каждая покупка акций означает, что кто- 
то другой эти самые акции продает. Чело- 
век, покупающий акции, ставит на то, что 
они увеличатся в цене. Человек, продающий 
акции, ставит на то, что они снизятся в цене. 
Любая покупка и продажа акций — ценовой 
поединок, в котором каждый их участников 
убежден, что он поступает мудро, а его со- 
перник ошибается. Однако опытные бир- 
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жевые игроки — это профессионалы, кото- 
рые занимаются этим в течение 50—60 ча- 
сов каждую неделю и ошибаются редко. 

Поэтому самый безопасный вариант ва- 
ших действий — вложить капитал в паевой 
фонд, который равномерно распределяет 
свои активы и лучше приспосабливается к 
изменениям рыночной конъюнктуры. Все 
последние годы доходность паевых фондов 
уверенно растет. 


Закон 90 


Закон 
Недвижимости 


Истинная ценность недвижимого 
имущества — это его будущая 
СТОИМОСТЬ 


Самый лучший вариант использовать любую 
собственность — получить за нее впоследст- 
вии максимально высокий доход. Недвижи- 
мость сама по себе может быть и не нужна ее 
владельцам, но, если ее денежная стоимость 
растет, — это хорошее вложение капитала. 
Есть миллионы гектаров земли, которые 
никогда не будут иметь никакой реальной 
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ценности. Например земля в пустыне не 
может быть облагорожена и не имеет ком- 
мерческого будущего. Она не может обес- 
печить удовлетворение каких-либо челове- 
ческих потребностей и поэтому никогда не 
принесет никакого дохода. 

Во многих больших городах мира цен- 
ность недвижимости снижается, и, вероят- 
но, больше уже не поднимется. Нередко 
люди продают свои дома и квартиры дешев- 
ле, чем когда-то за них заплатили. Это про- 
исходит потому, что жилье стареет и вет- 
шает, снижается престижность районов, 
ит.д. 

Первое следствие закона Недвижимости: 
вы осознаете ценность вашей собственно- 
сти только тогда, когда продадите ее. 

Это очень важно понимать. Покупая что- 
либо по справедливой рыночной цене, вы 
скорее всего думаете, что сможете продать 
это на тех же условиях. Многие люди счита- 
ют, что они обязательно получат прибыль, 
когда продадут свою недвижимость, незави- 
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симо от того, когда они ее купили и по ка- 
кой цене. 

Тщательно проанализируйте, как в пер- 
спективе может измениться стоимость ва- 
шего имущества. Кроме того, очень важно 
правильно выбирать момент для покупки и 
продажи, только так вы сможете приобре- 
тать имущество дешевле, а продавать его 
впоследствии значительно дороже. 

Второе следствие этого закона: выбирая 
участок недвижимости, учитывайте мес- 
то его расположения. 

Каждый дом или участок земли по-свое- 
му уникален, он имеет свои отличительные 
особенности, характерные только для него. 
Старайтесь приобретать недвижимость в 
самых лучших местах. Это будет иметь ре- 
шающее влияние на будущую стоимость 
этой собственности и позволит вам зарабо- 
тать на ней. 

Третье следствие закона: цена недвижи- 
мости определяется уровнем экономиче- 
ского развития региона. 
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Когда вы покупаете землю или дома, 
именно вы выбираете место, соседство, ок- 
ружающую обстановку и только от вас зави- 
сит, выгодно или нет вы вложите свой капи- 
тал. В среднем цена недвижимости увели- 
чивается в два раза по сравнению с ростом 
инфляции. Понятно, что если вы имеете 
собственность в быстрорастущем развитом 
регионе, вы практически гарантируете себе 
в будущем увеличение ее ценности. Быстрее 
всего недвижимость дорожает в тех городах 
и районах, где создано много рабочих мест 
и достигнут высокий уровень жизни. 

Например, сегодня в Санта-Кларе, в рай- 
оне знаменитой Силиконовой Долины, где 
сосредоточено производство высокоточной 
электронной техники, ведется бурное стро- 
ительство жилых зданий и промышленных 
сооружений в стиле хай-тек, активно разви- 
вается современная дизайн-архитектура. 
В результате цена недвижимости там за не- 


сколько лет увеличилась в десятки раз. 
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Самые важные факторы, определяющие 
ценность недвижимого имущества, — уро- 
вень деловой привлекательности и экономи- 
ческий потенциал региона. В тех районах, 
где стоимость любого имущества неуклонно 
увеличивается, покупка недвижимости — 
один из лучших способов вложения капи- 
тала. 


Закон 91 


Закон Интернета 


Интернет стал универсальным 
средством глобального 
информационного обмена 


Масштабная технологическая революция, 
стремительное развитие Интернета позво- 
лили многократно увеличить скорость, с ко- 
торой заинтересованные стороны могут те- 
перь передавать и получать жизненно важ- 
ную для себя информацию. Все современные 
технические достижения еще больше повы- 
шают качество и надежность коммуникации. 
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Интернет в наши дни является также важ- 
нейшим элементом мировой экономики. 
Деловая жизнь в значительной степени пе- 
реместилась в Сеть. 

Первое следствие закона Интернета: су- 
ществует три слагаемых для успешного 
бизнеса в Интернете — быстро, дешево, 
просто. 

Сегодня люди очень спешат, стараются 
сберечь свое время и деньги. Поэтому каж- 
дый хочет получить то, что ему нужно, по 
минимальной цене, сразу и с самым боль 
шим удобством. В Интернете наиболее ус- 
пешны те компании, которые предлагают 
продукты и услуги быстрее, дешевле и лег- 
че, чем их конкуренты. При этом для того, 
чтобы компания могла выжить и процветать 
в Сети, все эти три условия должны выпол- 
няться одновременно. 

Второе следствие закона Интернета: цен- 
ность компании в Интернете зависит от 
ценности информации, которую она пре- 
доставляет. 


Закон Интернеа 83 


Наибольшего успеха в Интернете доби- 
ваются те компании, продукция которых 
пользуется большим спросом у клиентов, 
или те, которые предлагают самую свежую 
и актуальную информацию. 

Большинство же компаний предлагает в 
Интернете информацию, товары и услуги, 
которые имеют ограниченный спрос и цен- 
ность и интересны только небольшому ко- 
личеству потенциальных покупателей. 

Третье следствие закона Интернета: дей- 
ствительно ценна только та информация, 
за которую люди пожелают платить. 

Сегодня, используя Интернет, вы може- 
те быстро найти сведения о самых разнооб- 
разных товарах. Множество сайтов предла- 
гают открытую информацию, доступ к ней 
совершенно свободен. Поэтому в Интерне- 
те чрезвычайно трудно продать информа- 
цию. Конкуренция в Сети является настоль- 
ко жесткой, что компании должны выклады- 
вать огромное количество информации для 
того, чтобы только привлечь посетителей 
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сайта, которые могут заинтересоваться и 
что-нибудь купить. Единственное, что вы 
получаете за бесплатные услуги других, — 
необходимость оказывать еще больше бес- 
платных услуг. 

Четвертое следствие закона Интернета: 
компания сможет выжить в Интернете 
только в том случае, если будет продавать 
достаточное количество товаров и услуг. 

Любой фирме необходим оборот продаж 
и быстрый возврат капитала. Однако в Ин- 
тернете сегодня конкурируют миллионы 
компаний, и затраты на привлечение каж- 
дого клиента составляют в среднем 250 дол- 
ларов. Компания возместит эти затраты 
только тогда, когда клиент сделает несколь- 
ко покупок. До тех пор, пока этого не про- 
изойдет, компания вынуждена будет рабо- 
тать без оборота и без прибыли. 


Заключение 


Выделим самое главное. Существует четы- 
ре ключевых условия, выполнив которые вы 
сумеете обрести финансовое благососто- 
яние и никогда не будете нуждаться в день 
гах. 

Первое — заработайте так много, как 
только вы можете заработать. Старайтесь 
превзойти всех, кто вас окружает, стреми- 
тесь, чтобы вам платили за вашу работу как 
можно больше. 

Второе — сохраните столько, сколько вы 
можете. Помните, в будущем вы можете рас- 
считывать не на те деньги, которые зара- 
ботали, а на те, которые сохранили. Боль 
шинство людей до сих пор продолжает 
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разбазаривать все свои деньги, импульсив- 
но и бездумно тратя все, что они получают. 
Не позвольте такому случиться с вами. 

Третье условие — уменьшите ваши затра- 
ты на проживание. Ищите возможность сэ- 
кономить практически во всем, что вы де- 
лаете. Покупайте менее дорогие вещи. Если 
предстоит важная покупка, планируйте ее 
заранее и приобретайте на самых выгодных 
для себя условиях. Все богатые люди очень 
бережливы в своих личных расходах. По- 
этому они и стали богатыми. 

Наконец, четвертое — вовремя и умело 
вкладывайте свои капиталы и заставляйте 
их расти как можно быстрее. Помните — 
деньги должны делать деньги; богатство обя- 
зательно преумножится, если позволитьему 
расти и регулярно его пополнять. Экономя 
и инвестируя от 10 до 20% вашего дохода 
каждый месяц, вы сможете стать богатым 
через несколько лет. 

Сегодня замечательное время для того, 
чтобы разбогатеть. У вас есть все возможно- 
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сти много заработать и накопить большое 
состояние. Не теряйте свой шанс, исполь- 
зуйте его в полной мере. Повторите все пе- 
речисленные законы, все 21, и начинайте 
применять их в вашей жизни. И вы станете 
богатым! 


Удачи! 


Университет 
Брайана Трейси 


У вас уже есть свой бизнес? Планируете 
ли вы начать собственное дело? Быть может, 
вы занимаетесь продажами и думаете о том, 
как улучшить свои результаты в этой сфере 
на 50—100% в ближайшие три-—шесть меся- 
цев? 

Если вы ответили «Да» на какой-либо из 
этих вопросов или на все эти вопросы, то 
вы не одиноки. Сейчас в мире каждый год 
становится больше миллионеров, чем за все 
предыдущие века. 80% из них составляют 
люди, которые строят свой собственный 
бизнес с нуля. Это значит, что 80% ваших 
шансов добиться финансовой независимо- 
сти в жизни зависят от вашей способности 
начать бизнес и успешно продавать. 
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Если вы занимаетесь бизнесом, то уже на- 
ходитесь на стартовых позициях, ведущих 
к финансовому успеху. Вы можете зарабо- 
тать много или мало — это зависит только 
от вас. Никто не лучше вас, никто не умнее 
вас. Если кто-то успешнее вас в финансовом 
плане, то лишь потому, что у этого человека 
сейчас больше знаний в той области, кото- 
рой он занимается, чему вас. Всем деловым 
навыкам можно научиться. Если вы умеете 
водить машину, пользоваться сотовым теле- 
фоном, работать на компьютере, то сможе- 
те овладеть любым навыком в области про- 
даж. Однажды овладев какими-либо зна- 
ниями, вы будете использовать их снова и 
снова. С каждым разом вы достигаете всё 
большего совершенства и достигаете луч- 
ших результатов за меньшее время. 

Владелец небольшого предприятия имеет 
в среднем от 60 000 до 100 000 долларов чи- 
стой прибыли в год. Человек, занимающий- 
ся продажами, ежегодно зарабатывает око- 
ло 45 000 долларов. Однако некоторые полу- 
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чают сотни тысяч долларов, работая в тех 
же областях, продавая те же товары и услуги 
тем же потребителям, находясь в тех же кон- 
курентных условиях. Есть люди, которые 
зарабатывают миллионы. Прямой путь к фи- 
нансовому успеху всегда лежал через пред- 
принимательство - через построение и даль 
нейшее развитие собственного прибыльно- 
го бизнеса, как большого, так и малого. 

В течение многих лет я сотрудничал с 
более чем 1000 компаний в 25 странах мира. 
Я проводил тренинги, которые посетило 
уже более 3 миллионов человек, консульти- 
ровал тысячи предпринимателей. Я лично 
поднял с нуля, построил и вывел в лидеры 
рынка 22 компании. Я написал более 40 книг, 
выпустил более 300 обучающих аудио- и ви- 
деопрограмм на темы достижения личного 
успеха в бизнесе и продажах. 

Теперь мы собрали вместе все самые луч- 
шие идеи, касающиеся создания высокодо- 
ходного бизнеса, и сделали их доступными 
для вас по низким ценам. Наши книги, ви- 
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део-и аудиоматериалы, снабжённые рабочи- 
ми тетрадями, предназначены для того, что- 
бы научить вас достигать финансового успе- 
ха в бизнесе. Мы создали Оп-Ппе Универ- 
ситет продаж и предпринимательства Брай- 
ана Трейси и готовы показать вам шаг за 
шагом весь процесс, которому вы можете 
следовать, чтобы увеличить ваш доход, до- 
стичь финансовой независимости и в конеч- 
ном итоге — стать миллионером. 
Университет Брайана Трейси (ВТО) со- 
здан для амбициозных людей, таких как вы. 
У всех, кто приходит к нам, есть два очень 
важных качества. Первое: они понимают — 
для того, чтобы больше зарабатывать, необ- 
ходимо больше учиться. Идеальные студен- 
ты ВТО осознают, что ключ к их будущему — 
это постоянное получение знаний иумений 
в области продаж и в бизнесе. К настояще- 
му моменту вы, наверное, уже понимаете, 
что не сможете достичь больших результа- 
тов, только лишьувеличивая время и интен- 
сивность своей работы. Единственный спо- 
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соб достичь успеха в бизнесе и продажах — 
это освоить новые стратегии и навыки. 

Второе качество, которое необходимо 
нашим студентам, — они должны уметь за- 
ниматься самообразованием и выделять 
хотя бы час в неделю на обучение. Писатель 
Наполеон Хилл однажды сказал: «Самодис- 
циплина — это главный ключ к богатству». 
Если у вас есть эта дисциплина или вы мо- 
жете развить её в себе, ваше будущее безгра- 
нично. Курсы в Университете Брайана Трей- 
си сэкономят вам тысячи долларов и многие 
годы усердной работы, которые вам при- 
шлось бы потратить, чтобы самостоятельно 
постичь секреты делового успеха. У нас вы 
узнаете их за считанные дни. 

Вся информация, необходимая для по- 
ступления в наш Университет, находится на 
сайтемми.Бпапгасуи.сот.' После регистра- 


: Сайт представляет материалы только наанглий- 
ском языке. В настоящее время ведутся переговоры 
об открытии российского филиала ВТО. Всю инфор- 
мацию об этом можно будет узнать на сайте 
иги. Бпапигасу.га. — Примеч. ред. 
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ции по этому интернет-адресу, вы будете 
получать по е-та! рабочие тетради, СО-дис- 
ки, ОУ, книги и статьи, которые помогут 
вам в обучении. 

Для начала вы можете просто зайти на 
сайт и бесплатно скачать персональные тес- 
ты, которые выявят ваши сильные и слабые 
стороны. Пройдите тест из 25 вопросов 
«Причины успеха и причины провала в биз- 
несе» или тест по оценке навыков, необхо- 
димых для продавца. Они позволят узнать, 
что вам необходимо сделать для того, чтобы 
увеличить свою результативность. Если эти 
тесты помогут вам, следующим шагом станет 
запись в Университет Брайана Трейси. А это 
будет началом движения по пути достижения 
финансового успеха, которого вы желаете и 
заслуживаете. 

Университет Брайана Трейси — это мно- 
гоуровневая обучающая программа со слож- 
ной структурой, учитывающей ваши инди- 
видуальные потребности. Она основана на 
серии практических методов, техник и стра- 
тегий. Каждое занятие занимает меньше 
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часа. Вы можете двигаться по занятиям бы- 
стрее, либо медленнее, как захотите. Неко- 
торые студенты проходят одно занятие в 
неделю, другие — одно занятие в день, вы- 
бор за вами. Это обучение, полностью осно- 
ванное на самоуправлении. = 

Уже через несколько недель, или даже 
дней, вы научитесь принимать гораздо луч- 
шие решения, ваши действия станут более 
эффективными, ваши результаты в бизнесе 
и продажах будут гораздо выше. Вы узнаете, 
как удвоить ваш доход, а потом удвоить его 
снова, овладеете так называемыми «секре- 
тами успеха», навыками и идеями, которые 
применяли самые известные предпринима- 
тели. 

В Университете Брайна Трейси вы полу- 
чите знания, эквивалентные полноценной 
вузовской программе по специальностям 
«Экономика» или «Управление». Сначала вы 
пройдете курсы основ делового успеха, по- 
том сможете перейти к курсам более высо- 
кого уровня по продажам, менеджменту и 
личной производительности. По заверше- 
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нии каждой программы вы получите серти- 
фикат о прохождении курсов, приравнива- 
емый к диплому. 

Сотни тысяч студентов по всему миру до- 
бились невероятных финансовых результа- 
тов после посещения моих семинаров итре- 
нингов, после прослушивания моих СО или 
просматривания моих ПУР. Многие люди 
удвоили и утроили свои доходы, даже стали 
богатыми, просто читая мои книги. Все луч- 
шие идеи, которые я развивал в течение 
более чем 25 лет работы с сотнями фирм и 
тысячами людей, доступны для вас в любое 
время, в любом месте, по первому вашему 
требованию. 

Основное различие между успехом и про- 
валом — это решительность. Успешные люди 
получают сообщение, принимают решение 
и действуют. Пути к вашему будущему — это 
знания, умения и постоянное обучение. Уни- 
верситет Брайана Трейси — это наиболее 
быстрый и простой способ овладеть навы- 
ками, которые вам необходимы. Пожалуй- 
ста, начните действовать сегодня. 


Брайан Трейси 
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21 непреложный 
закон денег 


БРАЙАН ТРЕЙСИ -— один из самых известных и 
популярных бизнес-тренеров мира, его книги и 
семинары помогают быстро улучшить свои ре- 
зультаты во всех сферах жизни. 


Финансовая независимость - главное желание боль- 
шинства современных людей. Деньги чаще и быст- 
рее приходят к тем, кто умеет распоряжаться ими, и 
уплывают от тех, кто использует их неправильно. 
Сегодня вы можете зарабатывать столько денег, 
сколько хотите, и получить все, в чем вы действитель- 
но нуждаетесь. Вокруг нас - масса возможностей, 
заставьте деньги течь к вам рекой! 
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